
TRANSFORMEZ VOTRE POSITION EN REVENUS
Une opportunité simple, discrète et sans risque pour compléter vos 

revenus.

En tant qu'intendant d'immeuble, vous êtes au cœur de la vie de l'immeuble. 

Vous savez souvent avant tout le monde quand un bien va se vendre.

Et si cette position privilégiée devenait une source de revenus ?

Votre mission est simple et lucrative : me présenter le propriétaire avant qu'il ne contacte une agence. 



C'est simple, il suffit de dire aux 
vendeurs

"Si tu hésites ou tu veux vendre, appelle Marc, c'est 
gratuit et sans aucun engagement. il te donnera des 
conseils et te fera une estimation gratuite de ton bien 
immobilier."

"Je connais un professionnel très sérieux, Marc Van den Broeck. Il travaille sur 
Nice depuis plus de 35 ans, Ce n’est pas une agence, mais un mandataire 
indépendant qui a déjà vendu plusieurs appartements dans le quartier.”

"Il a déjà vendu plusieurs appartements ici, souvent très vite, car il ne présente 
que des acheteurs sérieux et financés."

"Et surtout, son estimation est gratuite, sans engagement, et il peut venir 
simplement vous conseiller ou vous présenter un acheteur, sans aucun coût pour 

vous."

"Beaucoup de propriétaires ici ont d'abord donné leur bien à des agences, et 
après 3 ou 4 mois sans résultat, c'est Marc qui a vendu — au bon prix. Vous 
pouvez gagner du temps en le contactant directement."

"Il est connu et respecté dans le quartier, il parle vrai, il ne force personne et il 
défend toujours le vendeur."



Arguments à utiliser spontanément

C'est sans risque et sans 
engagement

"Vous ne risquez rien à l'appeler, il donne 

toujours de bons conseils et il ne facture 
rien."

Il connaît Nice et le quartier par 
coeur 

"Il a déjà vendu dans cet immeuble et dans 

le voisinage, il connaît vraiment bien les 
prix réels du marché."

Il a des acheteurs prêts car il est 
aussi chasseur immobilier

"Il travaille avec des acheteurs exclusifs, 

donc souvent il a déjà quelqu'un qui 
cherche ton type de bien."

Il est rapide et efficace

"Les agences mettent parfois des mois… Marc vend souvent en 

quelques semaines." Il a une énorme force commerciale et fais tous 
les supports Internet ce que peu d'agences font aujourd'hui.

Il vend, il ne stocke pas

"Marc ne prend pas un bien pour le garder en vitrine.  ce n'est pas 

une agence , il est mandataire. S'il s'occupe d'un bien immobilier, 
c'est qu'il sait qu'il peut le vendre."



Qui est Marc Van den Broeck ?
Mandataire immobilier indépendant – Propriétés Privées - chasseur immobilier - 35 ans d'expérience

Pourquoi me recommander ?

Expertise

Plus de 35 ans d’expérience à Nice

Spécialisation

Spécialiste des biens de prestige, 
derniers étages et maisons à Nice

Réseau étendu

Réseau d’acheteurs nationaux et 
internationaux

Visibilité maximale

Plus de 100 sites de diffusion, incluant 
des plateformes haut de gamme

Services gratuits

Estimations gratuites pour vos clients et 
conseils de commercialisation

Acheteurs qualifiés

Clientèle d’acheteurs étrangers et 
d’investisseurs pour une vente rapide et 

souvent sans frais pour le vendeur

Taux de vente élevé

Je vends réellement les biens que je 

prends en charge

Accès exclusif

Travail avec des acheteurs exclusifs, 

souvent étrangers ou investisseurs

Engagement qualité

Défense du prix net vendeur et qualité 
du suivi

Ce n’est pas une agence classique :
je suis mandataire indépendant (avec des honoraires à la carte)
et chasseur immobilier (sans honoraire à votre charge).



Pourquoi lui faire confiance ?
Pas de frais d'agence pour eux si l'acheteur vient de son fichier.

Il est chasseur immobilier et il a de nombreux acheteurs disponibles qui 
recherchent le quartier

Estimation gratuite, fiable et confidentielle sans aucun engagement.

Accompagnement complet, humain et professionnel.

Expertise locale réelle à Nice et les environs.

Résultats rapides grâce à une communication efficace et des acheteurs déjà 

ciblés.

<Tous ceux qui l’ont appelé ont été contents. C’est un vrai pro, 
discret et efficace.=



Gagnez de l'argent facilement
Transformez chaque contact vendeur en une opportunité financière 

! 
Pour chaque mise en relation réussie, recevez une rémunération 
attractive de 10 % à 20 % de mes honoraires, directement liée à 

la qualité de votre contact.

Rémunération concrète et attractive

Pour un bien de 200 000 euros, cela représente un gain immédiat de 1 
000 à 2 000 euros. 
Pour un bien de 500 000 euros, votre rémunération peut s'envoler 
jusqu'à 2 500 à 5 000 euros ! 
Une belle somme pour vous faire plaisir…

Aidez vos voisins et amis efficacement

Non seulement vous gagnez de l'argent, mais vous offrez également un 
service précieux à vos connaissances, en les aidant à vendre leur bien 
dans les meilleures conditions grâce à un pro reconnu.

Collaborez avec un professionnel de confiance

Travaillez main dans la main avec un partenaire fiable, transparent et 
expérimenté, dont l'expertise locale à Nice et ses environs garantit des 
résultats.

"Imaginez ce que vous pourriez faire avec plusieurs milliers 
d’euros supplémentaires.
Un voyage de rêve, un cadeau spécial, ou simplement un coup de 
pouce bienvenu au quotidien… C'est à portée de main !"



Comment ça marche ?
Une convention d’apporteur d’affaires claire et signée à chaque 

nouveau contact transmis.

1

Vous m'informez 
discrètement

Un simple SMS ou 
appel avec le nom 
du propriétaire

Aucune obligation 
de votre part

Votre identité 
reste 
confidentielle

2

Je prends contact 

J'appelle le 

propriétaire dans 
les 24 h

Estimation 
gratuite et sans 
engagement

Je ne mentionne 
jamais votre nom 
sans accord

3

Je vous tiens 
informé du suivi

Convention 
d'apporteur 
signée

Suivi de 
l'avancement du 

dossier

Paiement garanti 
chez le notaire

Simple, légal et sans risque.



Discrétion totale : votre confiance est ma priorité
Vous avez le contrôle total sur la manière de me mettre en contact. C'est vous qui décidez !

Présentez-moi directement

Introduisez-moi à un copropriétaire. Un échange simple et direct. il 
peut m'appeler de votre part à tout moment.

Coordonnées discrètes

Partagez leurs informations en toute confidentialité, sans qu'ils le 
sachent. Vous me téléphonez et on en parle simplement.

Votre anonymat est garanti 

Personne ne saura que le contact vient de 
vous : ni votre syndic, ni vos voisins, ni 
même le vendeur si vous le souhaitez.

Chaque interaction est menée avec le plus 
grand tact, respect et 
professionnalisme, sans jamais 
mentionner votre nom ni créer le moindre 
malaise.

Je propose une estimation gratuite et 
sans engagement, contactant la 
personne avec bienveillance, sans aucune 
insistance.

<Votre rôle reste discret, votre geste utile, et votre confiance récompensée.=



 Marc Van den Broeck
Mandataire immobilier indépendant – Propriétés Privées

0669072011
 vdbassocies@gmail.com www.vdb.fr

<Vous n’avez rien à gérer : il suffit juste de me mettre en contact 
avec le vendeur. Je m’occupe du reste, je vous tiendrai informé.=

mailto:vdbassocies@gmail.com

